BAB I

PENDAHULUAN

1.1  Latar Belakang Masalah

Tumbuh dan berkembangnya perekonomian di suatu negara tidak terlepas
dari peran para pengusaha swasta besar, menengah maupun kecil. Wirausaha
(entrepreneur) berperan dalam pertumbuhan dan perkembangan infastruktur jalan,

bangunan, barang atau jasa yang dibutuhkan manusia. Penyerapan tenaga kerja

lctlp tlnggl mungkin terjadi

J
tanpa pe irausaha (en Nl menunjukkan

ak‘a‘l Ar}é%r%ph a| usa %

W
gan

yang sangat besar dan pertumpuhan ekonomi yang.c

mbuhan daiimbanguna

efeni@n@b@" suat

i rfnt@r@ij@a@ia:, ) In - roses

iptMtamng yang dilakukan
¥

dengan ke an untt nen hadjl&i risiko. Dengan de motivasi
LOALTTY

dan perjuangan un

berwirausaha merupakan tingkahylaku yang berasalidari dalam diri seseorang yang

mengarahkan dirinya untuk mengambil suatu tindakan guna menjadi
wirausahawan.

Motivasi memiliki komponen, yakni komponen dalam dan luar.
Komponen dalam ialah perubahan dalam diri seseorang, keadaan merasa tidak

puas, ketegangan psikologis. Komponen luar ialah apa yang diinginkan seseorang,

tujuan yang menjadi arah tingkah lakunya. Jadi, komponen dalam adalah



kebutuhan-kebutuhan yang ingin dipuaskan, sedangkan komponen luar adalah
tujuan yang hendak dicapai. Kalau kita cermati antara kebutuhan, motivasi,
perbuatan atau tingkah laku tujuan dan kepuasan ada hubungan dan kaitan yang
kuat. Tiap perbuatan senantiasa berkat adanya motivasi. Timbulnya motivasi
dikarenakan seseorang merasakan suatu kebutuhan tertentu dan karenanya
perbuatan tersebut terarah pada pencapaian tujuan tertentu. Apabila tujuan telah

dicapai, maka akan merasa puas. Tingkah lakunya akan telah memberikan
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enjadi pekerja upahan/karyawan

berbeda.

Ketika individu memutuska
(salary workers) atau membuka lapangan kerja sendiri (self employed workers),
maka ada dua faktor yang mempengaruhinya, yaitu faktor internal dan faktor
eksternal. Faktor internal berasal dari karakteristik individu yang bersangkutan,
seperti umur, jenis kelamin, pendidikan, status perkawinan, etnis, kemampuan
berbahasa, status kependudukan, serta karakteristik individual lainnya. Sedangkan

faktor eksternal berasal dari karakteristik di luar diri individu, seperti kondisi



perekonomian suatu negara, jumlah pengangguran, keterbatasan lapangan kerja
dan lain sebagainya.

Jenis usaha yang banyak berkembang saat ini di kota Kabanjahe dan
Berastagi adalah usaha di bidang makanan, buah-buahan, sayur-sayuran, dan lain-
lain yang banyak ditemukan di daerah permukiman padat penduduk, dan pusat
perbelanjaan. Berastagi merupakan salah satu daerah padat penduduk dan daerah

tujuan pariwisata. Usaha makanan si daerah ini merupakan salah satu usaha yang
S

dapat berkembang da apkan oleh usahawan.

Dengan kata lain, potensi dari y?ng berada difPasar Kaget

Berastagi's enjanjikan dalam|segi keuntungan:

'I
1 pasar sesaat_yang terjadi

keramaia eraye Dikatakan zsa.L.Kaget

pedagand “yang.menjual be agal-masam-menumaka

QO
tempat tersebu )fang_bﬂokaw astagl merupakan
pasar yang /»/ ,\

alam hari, karena tempa an adalah
s AlBelrIt Pasar Kaget tersebut hanya

menjual makanan dan minuman pada malamhari.

NE

halaman toko di sepanjang jé

Berikut adalah tabel data keanggotaan atau wirausaha yang ada di Pasar
Kaget Berastagi dari tahun 2015-2017.

Tabel 1.1 Data Keanggotaan Wirausaha Yang Ada Di Pasar Kaget

Berastagi
Tahun Anggota/Wirausaha
2015 65
2016 60
2017 72

Sumber : Data Pasar Kaget Karina Goro Berastagi



Pada tahun 2015 wirausaha yang ada di Pasar Kaget Berastagi adalah sekitar
68 anggota yang terdaftar, dan 3 orang anggota dinyatakan telah keluar. Jadi
jumlah anggota atau wirausaha yang ditetapkan pada tahun 2015 adalah sekitar
65wirausaha. Pada tahun 2016 keanggotan atau wirausaha banyak mengalami
pengunduran diri dari wirausaha itu sendiri. Maka yang membuka wirausaha di
Pasar Kaget Berastagi menjadi 60 wirausaha. Dan pada tahun 2017 wirausaha
yang ada di Pasar Kaget Berastagi memiliki banyak peningkatan dalam hal
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1.2 Identikasi Masalah

Permasalahan penelitian yang peneliti ajukan ini dapat diidentifikasi
permasalahannya sebagai berikut:
1. Kurangnya motivasi pedagang dalam berwirausaha.

2. Rendahnya motivasi bagi seorang pedaganguntuk membuka usaha sendiri.



3. Adanya pemikiran bahwa menjadi seorang pegawai disebuah perusahaan jauh

lebih baik, karena terjaminnya kesejahteraan hidup.

1.3  Batasan Masalah
Agar penelitian ini dapat dilakukan lebih fokus, sempurna, dan mendalam

maka peneliti memandang permasalahan penelitian yang diangkat perlu dibatasi

variabelnya. Oleh sebab itu peneliti membuat batasan masalah, “Motivasi
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Tujuan penelitian an jawaban.atau sasaran yang ingin dicapai

peneliti dalam sebuah penelitian. Oleh sebab itu, tujuan penelitian ini adalah:
Untuk mengetahui dan menganalisisapa Yyang menjadi motivasi

berwirausahapedagang Pasar KagetBerastagi dan untuk mengetahui apakah

alasan keuangan, sosial, pelayanan, dan memenuhi diri memotivasi pedagang

dalam berwirausaha.



1.6  Manfaat Penelitian
Peneliti berharap hasil penelitian ini akan bermanfaat bagi banyak pihak, yaitu
bagi mahasiswa, pedagang, universitas, dan penulis sendiri.
1. Bagi Mahasiswa
Hasil penelitian ini diharapkan bermanfaat bagi mahasiswa khususnya
mahasiswa Fakultas Ekonomi untuk termotivasi menjadi seorang wirausaha.

2. Bagi Pedagang

Hasil penelitian i vemberikan m sukan-bagi para pedagang,
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Diharapkan melalui penelitian ini"pen

4. Bagi Peneliti
dapat menerapkan teori-teori yang
pernah didapat selama kuliah, sekaligus mendapatkan tambahan pengetahuan

dan informasi untuk bekal berkarya di masyarakat.





